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Chargé(e) d'Affaires Commerciales - Option: communication digitale

Titre Professionnel Chargé(e) d'Affaires Commerciales - Option: com digitale

Nom du Certificateur : TALIS COMPETENCES ET CERTIFICATIONS
RNCP: 38830 Code diplédme : NSF312
Date enregistrement: 27 / 03 / 2024

A PROPOS DE LA FORMATION

Dates: De septembre & juin Prérequis: BAC +2

Durée: 528 H sur 1 an

Rythme : 2 jours UFA / 3 jours entreprise s ol Dossicr d'inscription + Entretien

ilais d’acces : ibilité icap: .
Delais d'acces : Jusqu'a 2 mois apres le démarrage Accessibilité Handicap oui

OBJECTIFS (qui seront vatuss)

Contribuer a I'élaboration d'une stratégie / Organiser des actions commerciales.
Développer des plans d'actions de fidélisation et de prospection / Conduire une négociation commerciale.
Organiser des campagnes commerciales omnicanales / Animer une équipe commerciale.

Suivre des performances et des compétences de I'équipe commerciale.

CONTENU DE LA FORMATION MOYENS & METHODES

Gestion site e-commerce / option digitale - 72 h Moyens & disposition :  Suivi pédagogique
Vente et développement commercial / Situation sinistre - 58 h Ordinateur portable équipé
Ethique des affaires / Indicateur de progrés = 46 h Plateformes pédagogiques (Ecole Directe et Studéa)
égociation commerciale / Benchmark et tendances / Comportement d'achai - h 7 ye s
Heseces o/ Benchmark et tendances | Gomporiement dachat i Méthodes mobilisees : Mises en situations individuelles et collectives
Développement des talents / Intelligence collective / Impact et diversité - 75 h . . . . , . .
Mobilisation des savoirs acquis en cours théoriques sur le projet
Gestion de projet / Outils et relation client - 94 h Organisation coopérative des apprentissages et méthodologie
Langues -3 h . ) .
Equipe Pédagogique : Formateurs professionnels
Plan de dev. pact et ité/Ré et partenai imentaire - 69 h

Tarif* : PEC OPCO sans Reste a charge

*Gratuité pour l'apprenti(e), montant indicatif destiné aux employeurs selon prise en charge OPCO
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Modalités d’Evaluation : 2 examens blancs par an - Contréle continu tout au long de 'année.
Etudes de cas - Quizz - Présentations orales avec soutenance - Mission en entreprise avec évaluation professionnelle.

Epreuves certifiantes : réalisation de dossiers professionnels et soutenance finale.

Possibilité de valider ou non des blocs de Compétences : [] Oui Non

ET APRES ? &

POURSUITE D'ETUDES DEBOUCHES

Mastére Management de la stratégie Digitale Chargé(e) de développement commercial
Mastere Marketing Digital et E-commerce Attaché(e) commercial

Mastére Social Média et Influence Conseiller(e)e commercial(e)

Master/Mastére Business Développement Délégué(e) commercial(e)

Mastére Ingénieur d'Affaires Inspecteur / Inspectrice des ventes

Master Management de la Relation Client (CRM) Inspecteur commercial / nspectrice commercial(e)
Mastére Communication Corporate et Digitale / Master Entrepreneuriat Commerciale

PASSERELLES ET EQUIVALENCES

Ooul

NOS RESULTATS

RESUI_TATS Se rendre sur https://aspect-occitanie.fr - Rubrique “Nos Résultats”
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CONTACT

Date de mise ajour: [EIGHN/ [NGHN / JESE6 metienne1@notredamecastres.com
@) 07481050 14
https://notredamecastres.fr/post-bac/
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